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Sales Manager Frankreich 

K A N D I D A T E N P R O F I L    |    G E S C H Ä F T S F E L D  B A U    |    B W  8 5 9 8  

 

Wir präsentieren einen erfahrenen Vertriebsleiter mit Abschluß einer 

Business School in Paris und mehr als 20 Jahren Erfahrung im deutsch-

französischen Vertrieb. Zuletzt verantwortete er für einen internationalen 

Hersteller von Rohrsystemen für die Wasserversorgung die Märkte im 

deutschsprachigen Raum, in Benelux und Tschechien. 

Dort führte er den Markteintritt einschließlich der Zulassungen und 

Zertifizierungen, baute Händlernetze auf und erreichte Listungen bei 

kommunalen Wasserversorgern. Über eine Exklusivpartnerschaft mit dem 

Tiefbaufachhandel steigerte er den Umsatz signifikant. 

Seine Prägung erhielt er über zehn Jahre im französischen Vertrieb eines 

Automobilkonzerns, zuletzt als Gebietsleiter mit Verantwortung für 

Händlernetze. Zweisprachig und bikulturell verbindet er die Arbeitsweise 

deutscher Hersteller mit dem Marktverständnis für Frankreich. 

Der Kandidat sucht derzeit nach einer neuen Herausforderung als Sales 

Manager Frankreich beziehungsweise als Country Manager Frankreich 

eines deutschen Herstellers mit mittelfristiger Perspektive in der Führung 

eines Vertriebsteams, und würde gerne seine Erfahrungen und 

Fähigkeiten in einem neuen Unternehmen einbringen. Wir würden uns 

freuen, wenn der Bewerber Ihr Interesse weckt und Sie eine interessante 

Aufgabe für unseren Kandidaten sehen. 

K U R Z Ü B E R B L I C K  

 
Kandidaten-ID 
BW 8598 

 
Geschäftsfeld 
Bau | Infrastruktur | Hochbau 

 
Rollenfokus 
Vertrieb und Markteinführung 

Frankreich 

 
Branchen 
Rohrsysteme, Tiefbau, 

Baustoffhandel, Sanierung 

 
Führung 
Perspektivisch Vertriebsteam 

 
Einsatzgebiet 
Frankreich (Wohnsitz 

Südfrankreich) 

 
Verfügbarkeit 
nach Abstimmung 

 

Ihr direkter Ansprechpartner bei der RSC | Personalberatung Executive Search Bauwesen 

Bei Rückfragen steht Ihnen Herr Schnitzler für das Geschäftsfeld Bau (Tiefbau | Hochbau | Ingenieurbau | 

Infrastrukturbau, Baumaschinen) gern jederzeit zur Verfügung. 

 


