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Regionalvertriebsleiter Versorgungswirtschaft und 
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Wir präsentieren einen erfahrenen Vertriebsspezialisten und 
Regionalvertriebsleiter mit mehr als 30 Jahren Berufserfahrung in der 
Zulieferindustrie für Glasfaser- und Versorgungsnetze. Der Kandidat 
verfügt über eine betriebswirtschaftliche Ausbildung sowie eine 
Fachqualifikation für Glasfasertechnik und war zuletzt im Key Account 
eines Komplettanbieters der passiven Netzwerktechnik tätig. 

Er führte fachlich ein Team von fünf Mitarbeitern und verantwortete die 
Vertriebsleitung Außendienst eines mittelständischen Herstellers von 
Komponenten der passiven Netzwerktechnik im deutschsprachigen 
Raum. Dort steigerte er den Umsatz seines Verantwortungsbereiches über 
mehrere Jahre deutlich und erschloß zusätzliche Geschäftsfelder. 

Anschließend übernahm er die Regionalleitung der süddeutschen 
Vertriebsorganisation eines international tätigen Herstellers von 
Verkabelungs- und Verbindungslösungen. Seine Kernthemen sind der 
projektbasierte Lösungsvertrieb an Stadtwerke, Zweckverbände und 
Netzbetreiber sowie die Ausbauplanung in Glasfaserprojekten. 

Der Kandidat sucht derzeit nach einer neuen Herausforderung in der 
Regionalvertriebsleitung Versorgungswirtschaft beziehungsweise als 
Key Account Manager Stadtwerke und Netzbetreiber, und würde gerne 
seine Erfahrungen und Fähigkeiten in einem neuen Unternehmen 
einbringen. Wir würden uns freuen, wenn der Bewerber Ihr Interesse weckt 
und Sie eine interessante Aufgabe für unseren Kandidaten sehen. 

K U R Z Ü B E R B L I C K  
 
Kandidaten-ID 
BW 6546 
 
Geschäftsfeld 
Bau | Infrastruktur 
 
Rollenfokus 
Regionalvertrieb, Key Account 
 
Branchen 
Glasfaser- und 
Versorgungsnetze 
 
Führung 
Fachliche Teamführung 
 
Einsatzgebiet 
bundesweit reisebereit 
 
Verfügbarkeit 
sofort 

 
Ihr direkter Ansprechpartner bei der RSC | Personalberatung Executive Search Bauwesen 

Bei Rückfragen steht Ihnen Herr Schnitzler für das Geschäftsfeld Bau (Tiefbau | Hochbau | Ingenieurbau | 
Infrastrukturbau, Baumaschinen) gern jederzeit zur Verfügung. 

 


