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Key Account Manager E-Commerce mit Fuhrungsperspektive
ID: SHK 8399

Der Kandidat steuert das E-Commerce-Schlisselkundengeschaft eines Konzerns flr
Sanitarherstellers und hat seinen Umsatzbereich von 12 auf 15 Mio. Euro entwickelt. Zehn Jahre
in einem Haus, vom Trainee mit Berichtslinie an den Vorstandsvorsitzenden Uber das Key Account
Management Multi Channel bis zum International Key Account Manager E-Commerce mit
Berichtslinie an den Head of E-Commerce Europe. Master of Arts. Fachlicher Schwerpunkt: Key
Account Management im Online-Retail und im DIY-Kanal, Multichannel-Steuerung, Portfolio- und
Sortimentsarbeit, Kampagnensteuerung mit Agenturen. SAP und Power Bl gehdéren zum
Handwerkszeug.

Seine Wirkung ist am Kanal ablesbar. 2018 Ubernahm er Schlisselkunden mit 3 Mio. Euro
Umsatzverantwortung, seit 2021 verantwortet er Umsatz und Planung eines Portfolios, das er von
12 auf 15 Mio. Euro und damit um bis 25 Prozent ausgebaut hat. Dahinter steht eine klare
Portfoliosteuerung: Aufbau und Einfihrung von Exklusivserien, Bundles und kanalexklusiven
Artikeln mit einem Umsatzpotenzial von 1 bis 2 Mio. Euro. Den Abverkauf steigerte er Uber
datengestiitzte Analysen zur Kampagnenverbesserung um 25 Prozent. Als Schnittstelle
koordiniert er Produktmanagement, Customer Service, Logistik und Marketing, fuhrt
Jahresgesprache und Vertragsverhandlungen und schreibt Account-Plane auf Jahresebene.

Sein Zielbild: Key Account Manager E-Commerce, Digital Sales Manager B2B, mittelfristig die
Teamleitung E-Commerce/Multichannel. Zielumfeld sind Hersteller aus Sanitar, SHK und
Bauzulieferung, die ihren Online-Kanal erst professionalisieren. Im Gesprach ruhig, sachlich und
selbstkritisch, belastbar in Umbauphasen. Fihrung ist ihm nicht fremd: Englisch
verhandlungssicher, Raum westliches Stid-Deutschland, remote- und pendelbereit.
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Auf Wunsch lassen wir lhnen gern ein anonymisiertes Kurzprofil dieses Bewerbers zukommen.
Fir Rickfragen steht lhnen Herr Leihbecher fir das Geschaftsfeld SHK (Sanitéar | Heizung |
Klima | Laftung | TGA | Installation) gern jederzeit zur Verfligung.
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Hinweis Datenschutz:

Wir stellen lhnen gerne qualifizierte Experten aus lhrem Branchenumfeld vor. Sofern Sie dies nicht wiinschen, bitten wir um eine kurze Mitteilung. Im
Allgemeinen erhalten Sie dann alle Profile ohne die persénlichen Kontaktdaten des Kandidaten. Diese stellen wir Ihnen gerne zu Vertragszwecken
rechtzeitig und nach konkreter Einwilligung des Kandidaten separat zur Verfiigung. Unseren weiteren Umgang zum Datenschutz nach der DSGVO
entnehmen Sie bitte unserer Datenschutzerkldrung sowie der Datenschutzbestimmung RSC.



