
  

 

ReSus Consult GmbH 
Personalberatung 

 
Raiffeisenstraße 5a 

53797 Lohmar 
 

Telefon +49 2241 - 240922 - 50 
Telefax +49 2241 - 240922 - 59 

 
office@resus-consult.de 

www.resus-consult.de 

Hinweis Datenschutz: 

Wir stellen Ihnen gerne qualifizierte Experten aus Ihrem Branchenumfeld vor. Sofern Sie dies nicht wünschen, bitten wir um eine kurze 
Mitteilung. Im Allgemeinen erhalten Sie dann alle Profile ohne die persönlichen Kontaktdaten des Kandidaten. Diese stellen wir Ihnen gerne 
zu Vertragszwecken rechtzeitig und nach konkreter Einwilligung des Kandidaten separat zur Verfügung. Unseren weiteren Umgang zum 
Datenschutz nach der DSGVO entnehmen Sie bitte unserer Datenschutzerklärung sowie der Datenschutzbestimmung RSC. 
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Vertriebsleiter BDM Baumaschinen INTERNATIONAL 
ID: BW4225 
 

Wir präsentieren eine erfahrene Vertriebspersönlichkeit mit umfassender Expertise im 
internationalen Vertrieb, Business Development und von Baumaschinen sowie technischen 
Investitionsgütern. Der diplomierte Betriebswirt (FH) mit internationalem Studienabschluss 
verantwortet heute den strategischen Ausbau von Vertriebs- und Händlerstrukturen im 
Baumaschinensektor und verfügt über fundierte Erfahrungen in der Entwicklung internationaler 
Märkte sowie im Aufbau nachhaltiger Vertriebsorganisationen. 

Seine Schwerpunkte liegen im internationalen Direktvertrieb, dem Aufbau und der Entwicklung 
von Händler- und Servicenetzwerken, der strategischen Markterschließung sowie der 
erfolgreichen Umsetzung von Vertriebsstrategien und Business Development. Darüber hinaus 
verfügt der Kandidat über fundierte Erfahrungen im Projektgeschäft, der technischen Beratung 
erklärungsbedürftiger Investitionsgüter sowie der engen Zusammenarbeit mit Produktmanagement, 
Konstruktion und internationalen Vertriebspartnern. Seine fachliche Expertise erstreckt sich auf 
Baumaschinen, Fahrmischer, Mobil- und Raupenkrane sowie Maschinen für den Berg- und 
Tunnelbau. 

Der Kandidat sucht derzeit nach einer neuen Herausforderung im internationalen (aber zumindest 
deutschlandweiten) Vertrieb oder Business Development und möchte seine Erfahrungen in der 
strategischen Geschäftsentwicklung, der Erschließung neuer Märkte sowie dem nachhaltigen 
Ausbau internationaler Kunden- und Partnerstrukturen in einem zukunftsorientierten Unternehmen 
einbringen. 
 

Ihr direkter Ansprechpartner bei der RSC – Personalberatung | Executive Search Bauwesen 

Bei Rückfragen steht Ihnen Herr Schnitzler für das Geschäftsfeld Bau (Tiefbau | Hochbau | 
Ingenieurbau | Infrastrukturbau) gern jederzeit zur Verfügung. 
 


