
 
Die ReSus Consult GmbH ist die auf das Bauwesen spezialisierte Boutique- 
Personalberatung. Wir führen Besetzungen von Fach- und Führungskräften in den 
Geschäftsfeldern BAU, SHK|TGA und Maschinenbau bis hin zur Vorstandsebene aus. 
Executive Search mit unserem Fokus auf Nachhaltigkeit - sustainable success – ist 
das erfolgreiche Markenzeichen. Und dies stets in unseren aktiven und bekannten 
Netzwerken höchst menschlich | verbindlich | kompetent | nachhaltig | vertraulich. 
 

Technischer Vertriebsinnendienst (m/w/d) 

Anlagenbau  MB26020 

Unser Kunde ist ein namhafter Hersteller von 
Produkten im Bereich des Tiefbaus. Mit mehreren 
Produktionsstätten finden seine Produkte 
Verwendung im klassischen Tiefbaumarkt der 
Wasserversorgung und Abwasserentsorgung. 
Langjährige Marktpräsenz mit ausgezeichneter 
Reputation und individueller Service sind 
Grundlage für den stetigen Unternehmenserfolg 
im Kunststoffsektor des Tiefbaus. Im wachsenden 
Geschäftsfeld Anlagenbau ergänzte unser 
Mandant sein Produktprogramm um 
kundenspezifische Gesamtlösungen mit Pumpen, 
Armaturen sowie Mess- und Regelungstechnik.  
 
Einsatzort 
Berchtesgadener Land 
oder remote in Deutschland 
 
 
Ihre Aufgaben in dem Unternehmen sind: 

• Eigenverantwortliche Bearbeitung kaufmännischer Anfragen im Innendienst für 
Projektbearbeitungen des Anlagenbaus mit Fokus für Bauteilsysteme 

• Kalkulation und Angebotserstellung auf Basis von Leistungsverzeichnissen, technischen 
Zeichnungen nach Einarbeitung mit eigenständiger Kalkulationshoheit  

• Abstimmung mit der technischen Fachabteilung bei komplexen Auslegungsfragen  
• Auftragserfassung und Begleitung der Auftragsabwicklung  
• Erste Anlaufstelle für Kunden, Planer und Großhandel bei kaufmännisch-technischen 

Fragen rund um Angebot und Auftrag  
• Enge tägliche Zusammenarbeit mit Außendienst überwiegend telefonisch; Übergabe der 

Angebote an den Außendienst zur Nachverfolgung  

Ihr Qualifikationsprofil: 

• Abgeschlossene technische oder kaufmännische Berufsausbildung bzw. 
vergleichbare Qualifikation 

• Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst, vorzugsweise im Anlagenbau, 
Rohrleitungsbau oder in der Gebäudetechnik (HKLS / TGA) 

• Fachkenntnisse aus dem Anlagenbau oder der Versorgungstechnik 
• Lust auf Technik und Bereitschaft zur tiefen Einarbeitung in das Produktportfolio für 

Pumpen, Armaturen sowie Mess- und Regelungstechnik 
• Quereinsteiger aus dem industriellen Pumpen- und Armaturenumfeld oder mit 

Industriemechaniker-Hintergrund sind ausdrücklich willkommen 
• Strukturierter und eigenverantwortlicher Arbeitsstil 
• Deutschkenntnisse auf muttersprachlichem Niveau 



 

                                                    

          

 

Disclaimer: Zur verbesserten Lesbarkeit haben wir hier nur eine Geschlechtsform verwendet. Da wir konform mit 
AGG und Gleichberechtigungsgesetz handeln, sind natürlich alle Geschlechtsformen ganz neutral angesprochen. 
Alter, Herkunft, Religion usw. sind keine Entscheidungsmerkmale bei RSC und unseren Kunden / Mandanten. 
,,,,,,,,,  

 
 
 
Das Unternehmen bietet: 

• Abwechslungsreiches und anspruchsvolles Aufgabenspektrum mit flachen 
Hierarchien im eigentümergeführten gesunden Mittelstandsunternehmen 

• Eigenverantwortung und Gestaltungsraum in einer Position, deren Bedeutung mit 
dem Wachstum der Anlagenbau-Sparte kontinuierlich zunimmt 

• Leistungsgerechte Vergütung, 13 Gehälter und betriebliche Altersversorgung  
• Möglichkeit, nach Einarbeitung in zunehmendem Umfang mobil zu arbeiten 
• Moderne Arbeitsmittel mit tollem 360° Ausblick, 30 Tage Urlaub 
• Individuelle technische und persönliche Angebote für Weiterbildungen 
• Freundliche und familiäre Arbeits- und Teamatmosphäre 

Diese Unterlagen benötigen wir von Ihnen digital auf Deutsch: 

• Aussagekräftiger deutscher Lebenslauf (Word oder pdf, nicht als Bild eingescannt) 
• Angaben zu Gehaltsvorstellung, Mobilität und Verfügbarkeit (gern auch via Mail) 
• Arbeitszeugnisse und ggfs. Zwischenzeugnis (pdf) 
• Ausbildungs- und / oder Qualifikationsnachweise (pdf) 

Senden Sie uns bitte diese Unterlagen auf die Mailadresse des Bewerbermanagements 
bewerbung@resus-consult.de mit Verweis auf die Stellen ID zu oder nutzen Sie direkt 
den Link in unserem Bewerbermanagementportal als Direktbewerbung mit einem Klick. 

Haben wir Ihr Interesse wecken können? 

Bei Rückfragen steht Ihnen Herr Leihbecher für das Geschäftsfeld Maschinenbau & 
SHK Gebäudetechnik gern jederzeit zur Verfügung. 

ReSus Consult GmbH 
Personalberatung | Executive Search Bauwesen 
 
Heiko Leihbecher, MBA 
Senior Partner Executive Search 
Weierstraße 14-16 
53721 Siegburg  
+49.171.9402010 | www.resus-consult.de 
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