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Director Sales & Service Automation / Robotik 
ID: SHK 7972 
Wir stellen Ihnen eine erfahrene Führungspersönlichkeit aus den Bereichen Automation, Robotik 
und Intralogistik vor, die ihre technische Expertise mit ausgeprägter Vertriebs- und Business-
Development-Kompetenz verbindet. Der staatlich anerkannte Betriebswirt sowie 
Elektrotechnikermeister verfügt über langjährige Erfahrung in leitenden Funktionen innerhalb des 
technologieorientierten Maschinen- und Anlagenbaus. Zu seinen heutigen Schwerpunkten zählen 
die strategische Geschäftsfeldentwicklung, der Aufbau von Vertriebs- und Serviceorganisationen 
sowie die Professionalisierung von Go-to-Market- und CRM-Strukturen im internationalen Umfeld. 

Besonders hervorzuheben sind seine fundierten Kenntnisse im Projektvertrieb 
erklärungsbedürftiger Automatisierungs- und Robotiklösungen, kombiniert mit tiefem 
technischem Verständnis in den Bereichen MSR-Technik, Fördertechnik, Intralogistik und 
Sondermaschinenbau. Der Kandidat weist nachweisliche Erfolge in der Skalierung von Vertriebs- 
und Serviceeinheiten, der Einführung digitaler CRM- und Vertriebsprozesse sowie im Ausbau 
strategischer Partner- und Kundennetzwerke auf. Ergänzt wird das Profil durch Erfahrungen in der 
Geschäftsleitung, der Entwicklung neuer Marktsegmente sowie der Führung interdisziplinärer 
Teams in mittelständischen Unternehmensstrukturen. 

Der Kandidat sucht derzeit eine neue Herausforderung auf Leitungs- oder 
Geschäftsführungsebene in einem technologieorientierten Unternehmen mit Fokus auf 
Wachstum, Transformation und vertriebliche Weiterentwicklung. Besonders reizvoll sind für ihn 
mittelständische Strukturen mit kurzen Entscheidungswegen und hoher operativer 
Gestaltungsmöglichkeit. 

Ihr direkter Ansprechpartner bei der RSC – Personalberatung | Executive Search Bauwesen 

Auf Wunsch lassen wir Ihnen gern ein anonymisiertes Kurzprofil dieses Bewerbers zukommen. Für 
Rückfragen steht Ihnen Herr Leihbecher für das Geschäftsfeld SHK (Sanitär | Heizung | Klima | 
Lüftung | TGA | Installation) gern jederzeit zur Verfügung. 

 
 


