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Vertriebsleiter Sanitär
ID: SHK 7286 

Diese vertriebsstarke Führungskraftkraft verfügt über langjährige Erfahrung im technischen Vertrieb 
und Ausstellungsmanagement im SHK-Bereich. Seit über 20 Jahren im Segment Sanitär tätig, 
verbindet unseren Kandidaten umfassende Marktkenntnisse mit starker operativer Umsetzung und 
Führungskompetenz. 

Schwerpunkte der Tätigkeit sind Vertriebs- und Produktcoaching, Marketing, 
Kundenbindungsmaßnahmen sowie die strategische Weiterentwicklung von Ausstellungen und 
Verkaufsräumen im Bereich Sanitär vor der Wand. In der Rolle als Vertriebsmanager 
Ausstellungen / Bad Center liegt der Fokus auf Kundenbindung, Verkaufsförderung und 
Teamcoaching. 

Zusätzlich verantwortet diese Führungskraft als Regional-Verkaufsleitung Sanitär die 
Koordination regionaler Verkaufsaktivitäten und übernahm Aufgaben als Schulungsleiter Sanitär 
für die unternehmenseigene Akademie. 

Das Profil zeichnet sich durch eine hohe Kundenorientierung, methodisches Vertriebs-Know-how 
und Erfahrung in Mitarbeiterführung, Prozessentwicklung und Konzeptumsetzung aus. 

Gesucht wird eine neue Aufgabe mit Einfluss auf Produktpräsentation, Verkaufsstrategie und 
Kundenentwicklung im Sanitärumfeld. Wir würden uns freuen, wenn der Bewerber Ihr Interesse 
weckt und Sie eine interessante Aufgabe für unseren Kandidaten sehen. 

Ihr direkter Ansprechpartner bei der RSC – Personalberatung | Executive Search Bauwesen 

Auf Wunsch lassen wir Ihnen gern ein anonymisiertes Kurzprofil dieses Bewerbers zukommen. 
Für Rückfragen steht Ihnen Herr Leihbecher für das Geschäftsfeld SHK (Sanitär | Heizung | 
Klima | Lüftung | TGA | Installation) gern jederzeit zur Verfügung. 

Hinweis Da tenschutz: 
Wir stellen Ihnen gerne qualifizierte Experten aus Ihrem Branchenumfeld vor. Sofern Sie dies nicht wünschen, bitten wir um eine kurze Mitteilung. 
Im Allgemeinen erhalten Sie dann alle Profile ohne die persönlichen Kontaktdaten des Kandidaten. Diese stellen wir Ihnen gerne zu 

Da
Ver

t
t
e
r
ns
ags

ch
z
ut
wec

z n
k
ac
en 

h
r
 d
ec
er
ht
 
zeiti
DSGVO 

g und 
ent

nac
neh

h k
me

onk
n 

r
Si
et
e 
er
b
 
it
Ei
te 

nwi
un

ll
s
i
ere
gung 

r Da
des

te
 
nsc
Kandi

hutz
dat

erk
en 

lär
s
un
epar

g s
at
o
 
wi
zur

e 
 
de
Ver

r 
f
Dat
ügung.

ensc
 
h
Uns

utz
er
bes

en 
ti
wei
mmu

ter
ng
en 

 RS
Um

C. 
gang zum 


